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○元請と下請の割合 
有効回答のあった２,８６６社の工務店を見ると、「元請のみ」が全体の８９％、「下請兼業」が１１％とい
う割合で、「下請けのみ」は０％だった（図①）。 
 
○年間の建築等棟数 規模別工務店数と棟数 
さらに完工棟数別に見ると、「年間５棟未満」が４８.６％、「５棟～１０棟未満」が１８.５％、「１０棟～ 
３０棟未満」が２１.１％、「３０棟～５０棟未満」が５.７％、「５０棟以上」が６.２％となっている（図②） 

 
 工務店の規模と建設棟数の関係では、年間５０棟以上建てる業者が全体の６.２％しかない。一方で、５０％
弱の工務店が年間５棟未満の完工棟数であることが分かった。 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
○注文と分譲の比率 
別掲グラフのように（図③）分譲が５３％、注文が４７％。企業の

規模別に見ると年間５０棟以上建築しているところが分譲比率が高く

７１%が分譲、２９％が注文建築である。年間１０棟未満の工務店で
は逆に８２％が注文で分譲が１８％だ。 

 
○受注金額 
一棟当たり３千万円以上の受注額の多いのは年間５棟未満の工務店

だ。二千万円以上の建築は６１％も占めている。それに反し、５０棟

以上のパワービルダー或いは分譲会社は二千万円未満の工事が７５％

と安くなっている。もちろん延床面積も小さく３４坪未満が６１％と

なっている。 
 

 
 
 
○新築受注に当たっての営業上の特徴（図④） 

<１０棟未満の工務店> 
・お客様の要望に良い仕事で応えている。 
・自然素材、乾燥材にこだわっている。 
・在来工法の良さを生かし、職人による丁寧な仕事を

して信用を強めている。 
・耐震性、耐久性を証明 
・地域密着と口コミ、リピートを重視 
これに対して<３０棟以上の工務店の特徴>は 
・お客様のニーズに応えているという姿勢は高いが高

品質、高性能を前面に出し、低コスト、安さをアピ

ールしているところが目立った。 
 
 
 
 
○ホームセキュリティの実態について 
全体では「ホームセキュリティを採用したことがある」と答えた工務店数は２８％、５０棟以上の企業では

５５％と高くなっている。分譲住宅にセキュリティ付き、で販売したものも見られる（図⑤） 
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◇◇半半数数のの工工務務店店がが、、年年間間のの完完工工棟棟数数５５棟棟未未満満ででああるる  

◇◇分分譲譲とと注注文文のの比比率率はは拮拮抗抗。。たただだ１１００棟棟未未満満のの工工務務店店はは注注文文８８割割  

◇◇工工務務店店はは““木木材材・・木木造造””““仕仕事事のの丁丁寧寧ささ””がが訴訴求求ポポイインントト（（自自由由回回答答））  

◇◇ホホーームムセセキキュュリリテティィのの採採用用実実績績はは２２８８％％、、年年間間５５００棟棟以以上上でではは５５５５％％とと

半半数数以以上上  

新新築築のの調調査査対対象象  

関関西西住住宅宅新新聞聞でではは、、関関西西圏圏地地場場工工務務店店のの実実態態調調査査のの一一環環ととししてて、、新新築築工工務務店店ににたたいいすするる実実態態アアンンケケーートトをを実実施施ししたた。。  
「「新新築築住住宅宅編編」」のの結結果果をを公公表表すするる。。  
  


